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Prélogo

Hace algun tiempo, "sufri" en calidad de emprendedor ese
proceso de captacion de inversores del que Ivan habla en este ebook.
Afiadiendo a mis funciones de CEO que ocupaban ya el 150% de mi
tiempo, la nueva mision de preparar documentos, acudir a eventos
de inversores y hacer presentaciones ante gente que muchas veces
me parecia en aquel momento que su Unico propdsito en la tierra era
torturarme o demostrar con toda certeza mi incompetencia.... Pese a
todo, y gracias principalmente a mis socios, tuvimos la suerte de
captar inversion.

Mds adelante, he estado vinculado en el lado inversor, incluso con
alguna modesta inversion por mi parte, principalmente con los
inversores que forman parte de Emprende Capital. Esto me ha
permitido tener también la otra perspectiva, la del inversor en capital
semilla que sabe que el 10% de sus inversiones deben hacerle
recuperar lo que pierda con la mayoria de sus inversiones, para
poder tener un retorno global positivo aceptable.

Puede sonar algo "naif" o "simplon", pero a través de estas
experiencias/golpes, me he dado cuenta de que lo que muchas veces
perjudica en mayor manera al proceso de captacion de inversion es
algo tan sencillo como la falta de claridad y confianza entre las
partes. Ante todo, el proceso de inversion implica una relacion de
confianza, sobre todo con aquellas empresas que estdn en fase start-
up. Debe haber un tipo de confianza entre ambas partes que no
supone caerse bien, eso es un plus, sino que significa tener la certeza
de que los compromisos por ambas partes estdn claros y que todos
van a poner lo mejor de si para cumplirlos.

Ayuda mucho para que se establezca esta falta de claridad y de
confianza, esa percepcion que se tiene en ocasiones del inversor
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como el enemigo al que hay que convencer (por no utilizar otro
término...). El inversor no es el enemigo, es tu futuro socio, y yo no
querria tener como socio en ningun caso a un enemigo, el camino es
muy largo... En esta concepcidn de algunos emprendedores tampoco
ha ayudado cierta arrogancia de algunos inversores, una minoria en
cualquier caso; siempre recordaré mi primer contacto con inversores
profesionales, en Berkeley, hace ya bastantes afios, destrozaron mi
proyecto en 10 minutos, sin rasgo de arrogancia, solo con
conocimientos, experiencia y datos, y aprendi la leccion de que el
tiempo del inversor merece un respeto, al igual que la pasion y la
ilusion de un emprendedor.

En este libro, Ivdn resume algunas de las principales claves de lo
que buscan los inversores privados, con las que coincido plenamente,
pero creo que en este proceso nunca debemos olvidar dos cosas: que
las relaciones entre socios estdn basadas en la claridad y la
confianza, y que el principal inversor para nuestra empresa se
llama.... cliente.

Pablo Aixeld Ugued
Socio Director de Emprende Capital
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Como complemento a este libro, desde Finanziapyme hemos
creado un grupo de Linkedin con el propdsito de ayudar a
emprendedores en su misién de incorporar inversores privados a su

empresa.

Unete al grupo
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Introduccion

Si tu empresa necesita fondos probablemente te estaras
preguntando qué es lo que buscan los inversores privados, cuando lo
que lo que realmente deberias estar preguntdndote es si estas
preparado para buscar inversién

Cuando un emprendedor decide que necesita dinero para lanzar o
hacer crecer su empresa, muchos piensan en acudir a inversores
privados que, a cambio de parte del capital de tu empresa,
aportaran los fondos necesarios. Muchas de las preguntas que se
hacen los emprendedores se parecen a:

° ¢Ddnde estan los inversores?
* iComo o quién puede ayudarme a acceder a ellos?
* ¢Qué buscan?

Pero pocos son los que se hace la pregunta correcta: éEstoy
preparado para que inviertan en mi empresa?

Antes de ponernos a soportar una ronda de financiacion ante
inversores privados (business angels, capital semilla, venture
capital...) debemos hacernos la pregunta clave que es si nuestra
empresa y nuestro equipo estan realmente preparados para para
afrontar esa ronda de inversion o, como lo denominan los
anglosajones, que nos llevan algo de ventaja en el mundo del
emprendimiento: Are you Investment Ready?

Salir al ruedo sin estar debidamente preparado es un deporte de
riesgo, y en este caso lo que esta en juego es el éxito de tu empresa.
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Por tanto, en este eBook intento reflejar lo que realmente debes
dominar para ser una empresa que esté lista para conseguir afrontar
esa ronda de inversores privados con garantia. No es, ni mas ni
menos, que identificar qué buscan los inversores privados para
sentirse suficientemente confiados como para meter dinero en una

empresa.

Yo identifico 22 puntos a tener en cuenta que se podrian agrupar
en 5 dreas fundamentales:

Mercado: En este apartado profundizaremos en aspectos de la
oportunidad que tu empresa va a aprovechar, el cliente y los

voliumenes de mercado.

Equipo: Uno de los puntos en el que todos los inversores estan
practicamente de acuerdo, es que la confianza en el equipo es
primordial a la hora de tomar la decision de inversion. En esta area
hablaremos de 4 puntos clave a tener en cuenta.

‘s
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Producto y Empresa: El estado de madurez del producto y las
ventajas competitivas de la empresa son otros puntos clave en los
que nos adentraremos junto con otros aspectos a tener en cuenta.

Area financiera: No nos olvidemos de que estamos vendiendo un
producto financiero. Cuando ofreces una parte del capital de tu
empresa a un inversor estas vendiendo un producto financiero y por
tanto es fundamental estar preparado en esta area. Entraremos en
la necesidad de tener claros los fondos necesarios, las inversiones a
realizar, el exit y la valoracion.

Comunicacién: Se trata de la venta de tu empresa y, como en
cualquier venta, cuidar los aspectos de una buena comunicacion es
importantisimo.

Después de leer este eBook no sdlo pretendo que seas capaz de
valorar si estds preparado para afrontar una ronda de inversores
privados, sino que tengas claro qué aspectos debes trabajar para
afrontar esa ronda de inversidon con garantias.
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Mercado

Ya pueden estar todas las piezas de tu empresa encajadas que como
no exista un mercado claro y amplio estamos perdidos. Ya puedes
tener el mejor equipo vy el producto mas novedoso que si nadie esta
dispuesto a comprarlo no hay caso. En este apartado, aparte de
demostrar que atacas un mercado grande, deberds preguntarte si
existe una oportunidad real, si el cliente estd definido de una forma
clara y concisa, si le puedes brindar una oferta irrechazable y si tu
modelo de ingreso esta bien definido.

1 Oportunidad clara: Debe existir una oportunidad evidente de la
gue tu empresa se va aprovechar. Esto consiste en definir
claramente qué problema vas a resolver. Las personas, y eso
también va para el mundo B2B, compran para resolver un
problema, cubrir una necesidad. En el 99,9% de los casos ya lo

Finanziaconnect.com


https://www.finanziaconnect.com/

¢QUE BUSCAN LOS INVERSORES?

estaran resolviendo y por tanto en este apartado no sélo debes
tener claro qué problema estds resolviendo, sino las
ineficiencias de las soluciones actuales.

2  Clientes bien definidos:

Una vez identificada la oportunidad que existe, el inversor
privado querra visualizar al cliente y tener claro que le conoces
a la perfeccion, pero no me estoy refiriendo al tipico “hombre,
nivel socio-econdmico medio alto” me refiero algo mas como:
“hombres entre 30 y 45 afios que viven en ciudades con mas de
100.000 habitantes que practican deportes de riesgo los
sabados por la mafiana” y si sabes los nombres de sus hijos
mejor ©. Los inversores privados deberan ser capaces de
visualizar tanto el corto como el largo plazo de tu empresa y
para eso debemos empezar con trasladar estos dos puntos de
forma que los tenga meridianamente claros en su cabeza: ¢a
quién me dirijo? y iqué le resuelvo?

3  Ofertairrechazable:

Aunque podriamos encajar este punto dentro de la seccién de
producto, prefiero destacarlo aqui porque es una consecuencia
directa de los dos puntos anteriores. Identificada Ia
oportunidad y visualizando a tu cliente, tienes que ser capaz de
transmitir que tienes una oferta irrechazable. En este punto
deberds tener perfectamente definida cual es la propuesta de
valor que ofreces y cémo es de diferente de lo demas.

4  Mercado grande:
Los inversores privados estan para ganar dinero (éacaso alguien

lo duda?) pero sin un mercado grande y capacidad para
conquistarlo se hace muy dificil ese retorno de inversién que
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esperan los inversores privados. ¢ Tu empresa puede ser grande
algun dia? Una vez resueltas las dos preguntas de: éa quién me
dirijo? y ¢qué les resuelvo? debes dar muestras del tamafio del
mercado, dejando claro que te diriges a un montén de clientes
dispuestos a pagar por tu solucién.

9  Monetizacién y precios:

Has identificado ya un mercado grande con una oportunidad
clara y un cliente bien definido. Tener claro tu modelo de
ingresos y la estrategia de precios es el siguiente punto que un
inversor privado tendrd en su agenda. Se puede entender
mucho sobre un negocio y el equipo promotor simplemente
conociendo y escuchando cudl es su modelo de ingresos y cémo
son la estructura y estrategia de precios. Ademds, no es ningun
secreto que la linea de ventas probablemente sea el punto mas
critico de la rentabilidad de una empresa.
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Lo
¢

A

Es casi unanime entre los inversores que una de las cosas que mas

influye en su toma de decision es el equipo que forma la empresa.
Por supuesto, es fundamental el emprendedor o equipo promotor,
pero igualmente importante es como se ha rodeado para conseguir
un equipo ganador.

6  Track Record:

En el apartado de equipo deberas responder a la principal duda
que tendra el inversor privado que mientras te observa se
pregunta si seras capaz de sacar esto adelante, o, lo que es lo
mismo, si puede confiar su dinero a esa persona y su equipo.
Para esto, lo primero es mostrar todo lo que has conseguido —vy
gue sea relevante, claro — tanto tU como el resto de tu equipo.
Pero épuedes demostrar con hechos que eres capaz de alcanzar
el éxito?
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1  Cubrir Areas Clave:

Muchos emprendedores creen que son Superman y gque son
capaces de todo. Es verdad que los emprendedores deben ser
capaces de hacer cualquier cosa porque les tocara hacer de
todo, pero el inversor querra ver un equipo de contrastada
experiencia en todos los aspectos clave de tu negocio:
conocimiento del sector, expertos en la tecnologia de tu
producto, capacidad comercial, capacidad de gestion, gestion
financiera... El equipo promotor seguro que no cumple todo,
asi que rodéate de expertos que complementen el equipo o
gue lo asesoren en los aspectos claves.

8 Conocimiento Exhaustivo del Mercado:

He escuchado por varias fuentes que es triste encontrarte con
que el inversor conoce mejor tu sector y mercado que tu. En
gran medida, los inversores buscan empresas lideradas por
expertos en un sector que conocen perfectamente los aspectos
que hemos reflejado en el apartado de mercado: oportunidad,
cliente, mercado... donde incluimos competencia, toda la
cadena de valor, voliumenes, etc. Tener una vision clara de las
tendencias del sector y cémo prevenir ciertos peligros
identificados da mucha tranquilidad a un inversor que sentira
que su dinero estd en manos de expertos en su area. Si no eres
un experto, deberas complementar el equipo como hablamos
en el punto anterior y, por supuesto, haz lo deberes vy
demuéstraselo a los inversores.
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9  Pasiény Compromiso:

Debes preguntarte si tu emprendimiento es realmente tu
pasion. Ya no sélo por cuestiones de imagen y comunicacion
gue ya hablaremos mas adelante, sino mas bien por un tema de
compromiso. En este aspecto, los inversores también querran
ver que realmente te juegas algo; el hecho de que hayas
invertido tu dinero y el de gente de tu entorno y que lo dejes
naufragar simplemente no es una opcidn. Esta es una de las
razones por la que la primera ronda de FFF es casi obligatoria.
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Producto y Empresa

En el apartado de producto debemos empezar por el punto tres —un
oferta irrechazable — o lo que es lo mismo, una propuesta de valor
potente que no deja lugar a dudas de su atractivo para el cliente.
Ademads de este punto primordial, debemos tener los siguientes
cuatro puntos claros antes de afrontar la ronda de inversores.

10 Ventaja Competitiva:

Vivimos en un mundo competitivo y deberds ser capaz de
explicar muy bien por qué los clientes van a comprarte a ti y no
tu competencia, presente y futura. Ahora, lo que va esperando
todo mundo es una ventaja competitiva clara y sostenible en el
tiempo. Personalmente, esto se me antoja dificil o
simplemente imposible en la mayoria de casos, pero eso no
exime de responder a la pregunta ¢por qué seguiran
comprandote a ti? Y en este sentido también es importante
explicar qué barreras tendran los demas para quitarte mercado.
Aunque lo he enmarcado en el epigrafe de producto, pueden
ser aspectos mas generales.
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11 Estado del producto:

Aquellas empresas en fases aun muy semillas deben tener en
cuenta que los inversores privados quieren ver el producto, son
pocos los que invierten sobre plano. Para poder afrontar una
ronda de inversidén con garantias cuanto mas maduro esté tu
producto mejor, pero al menos deberias responder
afirmativamente a la pregunta étengo un producto que puedo
vender? Esto enlaza con el siguiente punto; traccion.

12 Traccién:

No sélo debemos tener un producto capaz de ser vendido, debe
tener cuanta mas traccion mejor. No sé muy bien cémo definir
traccion, pero es una buena excusa para no invertir, por lo que
deberas hacer tu mismo un esfuerzo y demostrar traccion con
numero de usuarios, ventas, resultados de campafias de
marketing, “me gustas” en Facebook... todo lo que demuestre
interés y una buena base de demanda sobre la que construir.

13 Vision:

Un aspecto que no sdlo esta relacionado con el producto sino
también con la empresa en su conjunto es la visién. Aunque
esté de moda el lean startup y se hable continuamente de la
capacidad de pivotar para llegar al éxito, esto no significa que
un inversor privado vaya a aportar una cantidad de dinero
importante si tU no tienes claro hacia dénde vas. Una cosa es
ser flexible y otra muy diferente es estar perdido. Un aspecto
muy importante, por tanto, es tener claro a dénde quieres
llegar a largo plazo y ser capaz de que otros puedan visualizar
esa perspectiva.
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Area Financiera

N

Aunque a muchos les parece un enfoque que le quita todo el

encanto al proceso de emprendimiento, la realidad es que cuando te
pongas delante de un inversor tu empresa y tu os convertiréis en un
producto financiero. A la larga el inversor profesional busca aportar
dinero en el producto financiero que tiene a su alcance para
producir mas dinero. De la misma manera que si estuviera
invirtiendo en Bolsa, elegiria la empresa del IBEX 35 de la que mas
rentabilidad esperara, lo mismo hara en su proceso de invertir en
startups. Son muchos los factores que influyen en la decision, no
solo aspectos financieros, pero si no tienes clara esta premisa, no
estas preparado para afrontar una ronda de inversores.

14 Proyecciones financieras:
Si no tienes unas proyecciones financieras bien trabajadas aun

no estds preparado para afrontar una ronda de inversores
privados. Aparte de ser la hoja de ruta financiera de tu plan de
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empresa, deberdn contestar tres preguntas fundamentales que
los inversores esperaran que puedas responder y que son:
cuantos fondos necesitas, tanto ahora como en el futuro, en
qué voy a invertir el dinero y como garantizo el retorno
esperado del inversor. (Puedes descargar el eBook gratuito
Proyecciones Financieras Para Conseguir Financiacion)

19  Valoracién razonable:

Muy ligada al retorno de la inversion esta la valoracién de la
empresa. En este aspecto deberemos evitar pecar de avaricia y
aceptar que tu idea y esfuerzo tiene un valor importante, pero
el dinero necesario para hacerlo realidad también. Por tanto,
para estar listo para ser invertido deberas estar preparado para
ceder una parte importante de tu empresa, porque ademas, lo
mas probable es que esta ronda de inversion no sera la Unica.
No obstante, lo mas importante en una valoracién es demostrar
que podras proporcionar los retornos esperados.

16 Exitclara:

Muy ligado a lo anterior — valoracién y retorno de inversion —
estd la salida. El retorno de la inversidn del inversor vendra de
su salida de la empresa, ya que mediante el reparto de
dividendos no es realista alcanzar los retornos esperados. Para
ser invertible deberds responder claramente a la cuestion de
como se producird la salida de su inversién. La respuesta por lo
general pasa por una venta de la empresa a un tercero y
deberemos ser capaces de explicar quién estaria interesado en
comprar una empresa de las caracteristicas de la vuestra y
mostrar operaciones similares.
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11 Criterios contrastados:

Los tres puntos anteriores sélo tienen sentido si el inversor
privado se cree las proyecciones financieras y para eso
debemos construir esas proyecciones sobre una base de
criterios contrastados, preferiblemente por la experiencia de los
primeros compases de la empresa, experiencia sectorial del
equipo o haciendo los deberes necesarios en su ausencia.

18 Burn Rate bajo:

Empezando por el sueldo del CEO, los gastos comedidos en
general y un nivel de gasto mensual conservador tanto presente
como futuro es un aspecto que los inversores valoran. La
capacidad de aguantar sin ingresos y que los fondos inyectados
se inviertan en desarrollar producto y generar negocio es
fundamental para tener la etiqueta de invertible.
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Comunicacion

Llegado a este punto parece que hemos tocado ya todo los
elementos necesarios para definir si tu empresa es invertible o no,
pero no olvides lo que hablamos en el apartado anterior. El proceso
de inversion es un proceso de venta, venta de un producto
financiero. Como en cualquier proceso de venta, no solo se trata de
tener un producto excelente, hay que cuidar la comunicacién de
forma exquisita y contar con todas las herramientas necesarias para
transmitir 'y comunicar la gran oportunidad que ofreces,
destacandolo sobre las muchas mas opciones que tienen los
inversores cada dia.

El inversor no es un mago que identifica las excelentes
oportunidades al vuelo. No lleva horas de trabajo y estudio sobre tu
empresa como tu que le permitan tomar una decisién bien formada
y desde luego que no tiene tiempo para dedicarlo a cada
oportunidad que llama a su puerta. Por eso, una inmejorable
comunicacién, desde el minuto 1, es esencial.
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19  Vende al equipo:

éPor qué tu? Debes poder explicar claramente la respuesta a
esta pregunta por cada uno de los integrantes del equipo. Ya
hemos mencionado antes que practicamente todos los
inversores destacan la importancia del equipo en la toma de sus
decisiones y por eso es fundamental no dejar este aspecto a la
interpretacion del inversor y ser capaz de explicar claramente
qué aporta cada uno a la consecucién de los objetivos y por qué
es el adecuado para conseguirlo.

20 Visibilidad:

Es interesante demostrar que tienes visibilidad y eres
considerado experto en tu campo. Esto, obviamente, es
diferente si tu empresa se dedica a vender moda o es una
empresa de biotecnologia, pero ciertas dosis de conocimientos
especializados vy liderazgo personal o corporativo son
interesantes para que tu empresa sea algo mas susceptible de
ser invertible. Blogs, Twitter, Facebook, conferencias,
publicaciones, etc...

21 Business Plan enfocado:

Deberas tener un plan de negocio bien trabajado que debe ser
bien distinto a un plan de uso interno, dado que ha de ser
escrito pensando en el inversor. El business plan debe exponer
claramente la oportunidad de inversion que ofreces,
resolviendo todas las dudas que le puedan surgir y aumentando
su confianza en que tu empresa serd un éxito y podrd obtener
el retorno esperado. Hay muchos que dirdn que los inversores
no se leen el business plan, pero estaras de acuerdo en que el
inversor tiene muchas dudas que deberas despejar para que
finalmente aporte dinero a tu empresa. La Unica forma de tener
todas las respuestas bien enfocadas es trabajando el business
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plan a conciencia. Es la base de toda tu comunicacion en la
ronda con inversores privados.

22  Comunicacién y Pitch:

Sin embargo, tener las respuestas no es suficiente. Los
inversores privados por lo general estan en contacto con
muchas oportunidades de inversién y por tanto no sélo debes
tener una buena oportunidad de inversion para ellos, ni todas
las respuestas adecuadas. También debes ser capaz de
comunicar eficazmente tu propuesta y en cierto modo
enamorar al inversor, ya que financieramente se casa contigo
hasta que la salida o la muerte de la empresa os separe. Por
eso, no puedes considerar que estas listo para ser invertido
hasta que no domines el arte de presentar tu empresa y tengas
bien preparados, especialmente, las presentaciones cortas vy
elevator pitches que provoquen que un inversor quiera saber
mas.

Con estos 22 puntos, cubrimos en gran medida todo lo que un
emprendedor debe tener en cuenta para saber si realmente esta
preparado para afrontar una ronda de inversores privados e
identificar las areas que debe mejorar y que debe trabajar bien antes
para maximizar el éxito de la ronda.

lgual en estos 22 puntos echas de menos algo importante, un punto
que parece que es el pilar de cualquier empresa de Internet, la
escalabilidad. Para complementar la vision mas global que transmito
en este eBook, he pedido a Javier Martin, autor del blog Loogic
(referencia en el mundo de Internet, ademas de consejero y socio en
una larga de lista de empresas de Internet) que nos diera su
particular visién de “Qué buscan los inversores en una empresa de
Internet”.
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Qué Buscan Los Inversores en una Empresa de Internet

En general no son muchas las diferencias que deberian tener las
empresas de internet frente a otras empresas innovadoras de cara a
despertar el interés por parte de los inversores y lograr que estos
decidan apoyarlas por medio de su aportacién de capital.

Quizds uno de los aspectos que mejor caracteriza los negocios en
Internet es que las barreras de entrada que puede suponer crear
una empresa son muy bajas y eso hace que en cuanto surge un
modelo de negocio que destaca, en muy poco tiempo muchos
emprendedores se lanzan a replicarlo en busca del éxito de los
pioneros en hacerlo. Aqui encontramos muchos casos como los
recientes de ecommerce, juegos sociales y muchos mas.

Por lo tanto, uno de los aspectos a los que mas importancia le dan
los inversores es el posicionamiento que la empresa haya podido
lograr en su trayectoria. Esto hace que cada vez mas los inversores
de Internet quieran participar en empresas mas maduras, con
mejores cifras de negocio y que hayan demostrado una capacidad
para competir en el sector en el que se desarrollan.

Si hace unos afios podiamos ver operaciones donde se podian llegar
a invertir importantes cantidades de dinero en empresas que aln no
habian comenzado el desarrollo de su producto, esto cada vez es
menos habitual y los inversores profesionales prefieren esperar a
que las empresas hayan demostrado su capacidad para escalar su
negocio en base a la captacion de clientes.

El concepto de escalabilidad resulta fundamental de cara a la toma
de decisiones de inversion en startups de internet. Esta escalabilidad
se basa principalmente en la captacién de usuarios y generacion de
negocio, en algunos casos basta con lo primero pero en Espafia la
mayoria de inversores prefieren empresas que ya tienen claro cual
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va ser su modelo de negocio o incluso han comenzado a
desarrollarlo por lo que ya han empezado a facturar.

No cabe duda de que esta situacion hace que muchas empresas se
encuentren con la problemadtica que supone no contar con los
recursos financieros suficientes para poder llegar a comenzar a
facturar y por ello es necesario recurrir a otras opciones. Por suerte
para los emprendedores existen salidas a esta posible situacion de
estancamiento, por ejemplo en este momento cada vez se ve mas
claro que el crowdfunding puede ser una opcién de cara a lograr una
primera financiacién en forma de “precompra” que los usuarios
realizan para poder tener un acceso privilegiado al uso o consumo
del producto o servicio que queremos desarrollar.

El crowdfunding, ademas, supone una herramienta ideal para
demostrar a los inversores que el producto o servicio realmente va a
tener buena acogida en el mercado ya que si se logra que la gente lo
compre antes de su lanzamiento y sin realizar inversion en
marketing es una garantia para el posterior crecimiento a nivel de
negocio una vez que el producto o servicio se pueda consumir de
manera libre.

JAVIER MARTIN.
Autor de LOOGIC
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Pacto de Socios. 3 Aspectos a Tener en Cuenta

Hasta aqui, con la ayuda de Pablo Aixeld de Emprende Capital y
Javier Martin de Loogic, hemos entrado en detalle sobre los
aspectos mas importantes para evaluar si tu empresa esta preparada
para ponerse delante de los inversores y espero que de aqui saques
un buen listado de deberes para que puedas afrontar esa ronda con
garantias.

No obstante, una vez que te metas en materia y empieces a negociar
la entrada de un inversor en tu empresa, uno de los puntos a tratar
serd el pacto de socios. Esta realidad te obliga a pensar en el pacto y
tener claro qué te va a exigir para que su aportacion se materialice.
Para ello, he pedido a Carlos Guerrero, Co-fundador de MAB Legal y
Blogger juridico que nos identifique 3 aspectos importantes a tener
en cuenta.

El inversor tiene como prioridad alcanzar una rentabilidad de su
cartera, es decir, la inversién en una empresa sera valorada por la
rentabilidad que se consiga en la desinversién o salida de la
empresa,

Para conseguir esa rentabilidad, en primer lugar, el inversor analiza
la viabilidad del negocio en relacion a las cinco dreas fundamentales
identificadas por Ivan en este eBook. En segundo lugar, si el inversor
tiene su foco puesto en la salida de la empresa, su objetivo es
proteger esa desinversién con un pacto de socios en el que se
regulardn entre otras cuestiones, los aspectos econdmicos de la
inversion.

Son tres las cldusulas de un pacto de socios que se consideran
imprescindibles para determinar la rentabilidad de una inversion y
que por tanto debemos tener en cuenta antes de acudir a un
inversor.

Finanziaconnect.com


https://www.finanziaconnect.com/

¢QUE BUSCAN LOS INVERSORES?

1 Clausula antidilucién.

Las cldusulas o mecanismos antidilucién tienen como objetivo evitar
que futuras ampliaciones de capital reduzcan el porcentaje de
participacion social de los socios beneficiarios de estas cldusulas.

El caso mas habitual en la practica es la dilucién de los socios cuando
en una nueva ronda de financiacion con emisién de nuevas
participaciones la valoracion de las participaciones es inferior a la
realizada con anterioridad, perjudicando a los actuales socios.

Para evitar la dilucion, se otorga un derecho a los inversores, por el
cual, si la sociedad realiza una nueva emisién de participaciones
sociales con una valoracién inferior a suscrita por el socio inversor,
éste podrd ejercer su derecho a la emision de participaciones para
compensar la diluciéon de la ampliacion. Es evidente que esta
cldusula tiene como objetivo proteger la rentabilidad de la inversidn.

2 Clausula de liquidacion preferente

Consiste en un pacto por el cual el inversor pretende asegurarse
como minimo la inversién realizada en la empresa. Suele
instrumentarse otorgando un derecho al inversor de percibir con
preferencia al resto de socios una cantidad igual a su inversiéon y
posteriormente también el derecho a percibir la cantidad que le
corresponda en virtud al porcentaje en el capital social.
Normalmente se suele pactar la preferencia de una cantidad igual a
la inversion realizada. Pero en otros casos el inversor pretende
multiplicar por dos o por tres su inversiéon, como cuota de
liquidacion y ademds si sobra dinero cobrar el resto segun
porcentajes.

En ese caso, los socios emprendedores tienen que negociar esta
cldusula, ya que por el contrario, en caso de un evento de
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liquidacion positivo, una venta a un tercero, el importe a repartir sea
minimo, con el perjuicio que esto supone para el emprendedor.

Os reflejo aqui un ejemplo de cldusula de liquidaciéon preferente, “En
el evento de una liquidacion, fusion, absorcién, compra o venta de
mas del 50% de las participaciones de la Sociedad, los Socios
Inversores tendran derecho a recibir del importe resultante de la
transaccion la mayor de las siguientes cantidades: (a) el importe
efectivo invertido en la Sociedad por cada socio; o (b) el importe que
les corresponde recibir en base a su participacion en el Capital

|II

Socia

De nuevo, una clausula de caracter econdmico de un pacto de socios
tiene la finalidad de proteger la rentabilidad de la futura
desinversion.

3  Clausula de recompra de acciones o participaciones sociales.

Y por ultimo, la clausula de recompra de acciones, consiste en el
acuerdo entre socios emprendedores y socio inversor, por el cual el
emprendedor se obliga a recomprar en un plazo determinado y a un
precio fijo o variable, las acciones o participaciones sociales del
inversor. De tal manera que el inversor se asegura desde el primer
dia de la inversidn la rentabilidad de la misma.

En definitiva, los pactos de socios incluyen mecanismos que regulan
aspectos econdmicos de la inversion y que por tanto, es clave que el
emprendedor conozca el funcionamiento de estas cldusulas para
comprender como actua el inversor.

CARLOS GUERRERO.
Co-fundador MAB LEGAL
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Conclusiones

Para concluir este eBook me gustaria volver a mi reclamo inicial. A lo
largo de estas paginas hemos identificado y detallado gran parte de
los aspectos que buscan los inversores de las empresas, pero la
pregunta clave no es qué buscan, sino si estoy preparado para que
inviertan en mi empresa.

El proceso de busqueda de inversién deberia empezar desde el
momento de la constitucién donde no sélo debes tener en cuenta
qué debo hacer para tener éxito que sin duda debe ser tu maxima
prioridad, pero qué debo hacer para tener una empresa en la que
los inversores quieran invertir. Si la continuidad de tu empresa
depende de la financiacidén externa, es un factor mas junto con tu
cliente, producto, propuesta de valor, equipo, etc... que deberias
incorporar cuando estés construyendo tu empresa.
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lvan Garcia Berjano, como CEO de Finanziaconnect, ofrece los servicios de un

equipo de expertos profesionales para el proceso de financiacion, reduciendo el
valioso tiempo de los emprendedores y equipos directivos y garantizando la
rentabilidad de sus servicios mediante honorarios a éxito.

Finanziaconnect ofrece reducir el tiempo de inversion en el proceso de busqueda
de financiacion, dirigir el esfuerzo a las alternativas con posibilidades de éxito,
evitando ineficiencias, elaborar documentacion y presentaciones profesionales
para la obtencién de fondos, evitar incorporar grandes costes fijos en la
contratacion de profesionales y en definitiva, garantizar el éxito de la busqueda de
financiacién.
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CEO de Finanziaconnect
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